En enkel SWOT analys
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STYRKOR

Styrkor som redan finns inom foretaget.

“INRE” styrka som star som grund for
verksamheten och som far foretaget att fungera
aven de kommande &ren.

Styrkorna ar kdarnan for marknadsféringen,
fordelarna som finns och som man hanterar.

Vilka ar dessa styrkor och hur kunde man goéra
dem annu kraftigare?
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SVAGHETER

Saker som orsakar graa, sega moln i foretaget.

“INRE” svagheter som brékar si att t.ex.
majligheterna forblir obeprovade.

Svagheter som ar pétagliga och gnagande.
Deras inverkan bor minimeras for de agerar ett
slapande ankare for foretaget.

Vad ar det som orsakar svagheterna? Pengar,
tid, d4gande-forhéllanden, bristande kunskap,
obefintliga strategier?

MOJLIGHETER

Saker som sker runt foretaget, sddant som
starker foretagets goda sidor och minskar pa
svagheternas orsakade pléga.

“YTTRE” mgjlihet som man vet om eller som
kunde hittas om stryrkorna vore kraftigare och
man ar obehindrad av svagheter.

Hur kan denna, kommande goda tingest fas
med i egen kotroll och hur ska den hallas kvar
med styrkorna?

At vilket hall ska man striicka sig for att f3 tag i
mojligheten?
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GRAFLISK

HOT

Vilka hot kan falla en i skallen eller hur ska
man ens kunna forbereda sig?

"YTTRE” framtida hindelse som hotar
foretaget utan att du sjélv orsakat detta.

Vad ir situationen som kunde frambringa en
objuden gist som hotar existensen?

Om hotet slar till och foretaget 4r morklappat
av svagheter sa star det illa till. Men om
foretaget har styrkor eller mojlighet att
mandvrera undan sa forblir chanserna goda.

Vi hjélper dig att lyckas med strategiarbetet 0 Bekanta dig med GRAFISK tjanster www.grafisk.fi
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STYRKOR

- De stora investeringarna ar redan gjorda
- Har finns det rum att viaxa

- Foretagets know-how ar pa toppniva

- Familjeddt/beslutssnabbhet

- Lang historia

- Goda bidrag i priser

- Kunderna betalar i tid
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SVAGHETER

- Svart att hitta yrkeskunnigt folk

- Det krisar till lite i Agarfamiljen

- Kundbasen &r for snav

- Informationsflodet haltar

- Strategin vacklar, ifall den ens finns till
- Overlappande uppgifter

- Specialkunskapen ruvar for fa pa

MOJLIGHETER

-Maskinerna klarar d&ven andra produkter

- Hjalp utifran med marknadsforingen

- Rekrytering av unga och ivriga

- Underleverantor kan 16sgora arbetsuppgifter
- En ny trend fordrar inga nya investeringar

- Ny strategi ger effektivare arbetsfordelning
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HOT

- Energipriset ineffekterar egna maskinparken
- Politiska beslut forbjuder produkten

- Konkurrent flyttar obekvamt nara

- Storkund forsvinner vid skifte av chef

- Ré&materialen dyra och Kina dngar pa

- En forsiljningstopp orsakar negativ respons

Vi kan &dven fixa grafisk design och reklamgrejer 0 Bekanta dig med GRAFISK tjanster www.grafisk.fi
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STYRKOR SVAGHETER

MOJLIGHETER HOT
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Vi kan hjilpa dig i alla skeden av utveckling 0 Bekanta dig med GRAFISK tjanster www.grafisk.fi



